I.DEN 1.10. 2021

9

19 HOD.

o UVODNI PREDSTAVENI NAPADU / FIREM PRIHLASENYCH UCASTNIKU, PRVNI ZPETNA VAZBA

ORGANIZATORU A LEKTORU,

o ZAKLADNI POSITIONING NAPADU / FIRMY — DEFINICE HLAVNI HODNOTY NAPADU / FIRMY PRO

ZAKAZNIKA V JEDNE VETE (VALUE PROPOSITION), UNIQUE SELLING PROPOSITION (PROC BY SI
MELI ZAKAZNICI KUPOVAT PRAVE TENTO PRODUKT — VYROBEK / SLUZBU), KONKURECNI
ANALYZA.

o MANAGEMENT FIREM / STARTUPU — UVEDOMENI SI ROLE ZAKLADATELE, VEDENI FIRMY,

BUDOVANI TYMU, ADAPTACE ZAMESTNANCU (ONBOARDING), JEJICH INTEGRACE DO FIRMY /
TYMU / PRACOVNI POZICE.
o SALES / OBCHODNI STRATEGIE — SESTAVENI OBCHODNI STRATEGIE, KRATKA, JASNA A STRUCNA
PREZENTACE PRODUKTU — VYROBKU / SLUZBY, OBCHODNI ARGUMENTACE, ZAKLADY VYJEDNANI.
o NETWORKING A VECERNI POSEZENI

2.DEN 2.10. 2021

15 HOD.

o FINANCE — TVORBA FINANCNIHO PLANU A BUSINESS PLANU, ROZPOCTY, CASHFLOW, REPORTING,

ZDROJE FINANCOVANI.
o ,,PITCH DECK" — TVORBA PREZENTACE NAPADU / FIRMY PRO POTENCIALNI PARTNERY /

INVESTORY.

o ZAVERECNY ,,PITCH CONTEST* — PREZENTACE PODNIKATELSKYCH NAPADU / FIREM,
VYHODNOCENI POSUNU NAPADU OD UVODNI PREZENTACE, ZPETNA VAZBA OD ORGANIZATORU
A MENTORU.

Kontakt:

Lenka Chrobo¢kovd
ekonom@jvtp.cz
+420 721 992 971
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